ESTABLECER CONTACTDO

NEGOCIAR EL ESPACIO
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CAMPO DE ESCUCHA

1. EL CLIENTE: CONFORT, NECESIDADES
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) i 1. ENRAIZARSE
2. CONTACTO FISICO |
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N . NUTRIRSE
(PERMISO, LUGAR, CERCANIA,
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B 3. LINEAS MEDIAS
DENSIDAD, PRESION)
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. . BIOSFERA
3. AMPLITUD ATENCION

(SALUD)
(ABIERTA CERRADA)
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SEGUNDO ASENTAMIENTO

(MAREA MEDIA)

(TOTALIDAD)

S. CAVIDADES: CORAZON
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y/\ PRIMER ASENTAMIENTO

(CAMBIO HOLISTICO)

PLAN DE TRATAMIENTO INHERENTE
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www.confiaenlamarea.com S confiaenlamarea@gmail.com



